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KOMPETENT, ZIELORIENTIERT, ERFOLGREICH

Die Immooffice in Basel bewegt sich auf Erfolgskurs.
Das in Basel und Region gut verankerte und etablierte Unternehmen
verzeichnet konstanten Kundenzuwachs im Immobilienverkauf.

ie Firmengriinderin und Geschéftsleiterin Tanja Berar,

seit zehn Jahren im Immobilienbusiness tétig, weiss,

welche Zusammensetzung fUr einen erfolgreichen
Makler und das erfolgreiche Unternehmen nétig ist. «Es sind
sicherlich nebst notwendigem Fachwissen, das selbstver-
standlich vorhanden sein muss, auch die langjéhrige Erfahrung
sowie das verbreitete Netzwerk. Eine professionelle Aufglei-
sung und Betreuung der Objekte ist eine Selbstverstandlich-
keit und gehort auch zum vollstandigen Bild eines Maklers.»
Das Unternehmen beschéftigt sich vorwiegend mit Immobilien-
verkauf im Eigentumsbereich, aber auch mit der Vermittlung
von Renditelisgenschaften. Der Immobilienverkauf steht jedoch
bei der Immooffice im Vordergrund und wird von A bis Z abge-
wickelt. Das Angebot umfasst das gesamte Spektrum an
Immobiliendienstleistungen und ermoglicht der Klientel eine
Losung aus einer Hand, die heutzutage sehr geschatzt und
auch genutzt wird.

Man trifft bei Immooffice auf viele Neubauprojekte wie auch
bestehende Wohnliegenschaften. Das Volumen, welches Im-
mooffice daraus jahrlich generiert, macht die Firmengrinderin
und inr Team stolz: «Wir sind sehr glticklich Gber unser erfolg-
reiches Wirken und die vielen positiven Reaktionen unserer
Kundschaft, welche unseren professionellen Service schatzen.»
Die Kundschaft von Immooffice ergibt sich vielfach aus Folge-
auftragen von Kunden. Tanja Berar &ussert sich folgend
dazu: «Es ist fur uns die beste Werbung, wenn wir von privaten
oder institutionellen Auftraggebern wie auch von unseren
Geschaftspartnern gleichermassen weiterempfohlen werden
und sich dadurch neue Auftrage generieren, welche sich in
Art, Grosse und Preissegment vollig unterscheiden konnen.
Wir erleben dies kontinuierlich, was unsere Professionalitat,
Branchenkenntnis und unser zielorientiertes Handeln, unge-
achtet der Preislage des Projekts, bestatigt. Jedem Auftrag-
geber prasentieren wir die individuelle Losung. Auch erflllt
uns dies mit weiterem Ehrgeiz und Ansporn, unserem Motto
und vor allem unserem bewéhrten Stil treu zu bleiben.» m
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Das Dienstleistungsangebot von Immooffice

= Verkauf und Vermittlung von Wohneigentum
und Renditeliegenschaften

= Erstvermietung und Wiedervermietung

= Begriindungen von Stockwerkeigentum

= Profesionelle Vermarktungskonzepte von A-Z
inkl. Vertragswesen

= Vetragsberatung und Coaching (Kaufvertrage,
GU- und TU-Werkvertrage)

= Projektentwicklung in Zusammenarbeit mit
Investoren und Architekten

= Finanzierungsabklarungen- und Vermittlungen



