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Die Texte in dieser Rubrik stehen ausserhalb der redaktionellen Verantwortung

Fir eine erfolgreiche Immobilienvermarktung

Immooffice mit langjahriger Erfahrung und umfassendem Know-how

Was ist bei einer Hausvermarktung
wichtig, und was spricht dafdr, eine
professionelle Immobilienfirma fur den
Verkauf einzubeziehen. Tanja Berar,
Geschaéftsleiterin von Immooffice in
Basel, hat die Antworten darauf.

Tanja Berar, warum soll man Sie als
Immobilienpartnerin bei einem Haus-
verkauf wahlen?

Immooffice ist ein unabhangiger und
regional gut vernetzter Immobilien-
dienstleister, der mit erfahrenen und
ausgebildeten Immobilienfachleuten
agiert. Seit 20 Jahren bin ich person-
lich tagtaglich mit allen Belangen rund
um Immobilien beschaftigt, sei es im
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Verkauf, in der Vermietung, in der Pro-
jektentwicklung oder in der Immobi-
lienbewirtschaftung. Dieses langjéh-
rige und umfassende Know-how ist
ein grosses Privileg und ermdglicht
uns eine vollkommen analytische Sicht
auf jede Immobilie. Dazu kommt na-
turlich die transparente und personli-
che Betreuung, die von unseren Kun-
den sehr geschatzt wird.

Welche Tatigkeiten decken Sie ab?
Bei uns steht der Verkauf von beste-
henden Liegenschaften oder Neubau-
projekten im Vordergrund. Dazu ge-

horen selbstverstandlich die vorgangi-
gen Bewertungen, Analysen und Auf-
bereitungen. Das war und ist unsere
erste Prioritat. Erstvermietungen ka-
men hinzu, da wir auch hierfur das n6-
tige Fachwissen vorweisen kdnnen
und mit guten Referenzen weiteremp-
fohlen werden. In der Projektentwick-
lung fungieren wir als wichtige Input-
stelle, da wir haufig von Beginn an
einbezogen werden. Im Laufe der Zeit
haben wir unsere Dienstleistungen so-
mit stetig erweitert, sodass wir heute
umfassende Losungen aus einer Hand
anbieten kénnen.

38

Fotos: zVg

Wie setzen Sie Ihre umfassende und
individuelle Kundenbetreuung um?
Umfassender Service im Verkauf be-
deutet von A bis Z: Analyse, Bewer-
tung, Verkauf und Ubergabe. Diese
Entlastung des Auftraggebers wird
insbesondere beim komplexen Ver-
tragswesen sehr geschatzt.

Welchen Vorteil darf der Auftrag-
geber in Zusammenarbeit mit lhnen

o erwarten?

Wir arbeiten effizient, zielgerichtet und
mit einem hohen Leistungsanspruch.
Eine schnelle Abwicklung ist zwar im-
mer gefragt, aber die Qualitat darf da-
bei nicht leiden. Unsere Ablaufe sind
erprobt und sicher. Dank unseres gut
ausgebauten Netzwerks an Architek-
ten, Investoren, Projektentwicklungs-
gesellschaften und Finanzinstituten
kénnen wir zudem Lésungen unter-
breiten und vermitteln, die unerwar-
tete und nachhaltige Perspektiven
eroffnen konnen.

E E Immooffice GmbH

;-.-.-.p'- Holbeinstrasse 95,

- 4051 Basel

[E155%r el 061 205 60 40
Mobile 079 664 33 04

www.immooffice.ch



